
 Business&Bits

Das fachkundige inpunkto-Team in Augsburg bietet einen kostenlosen, unabhängigen Vergleich von über 30 Krankenversicherungen zum Spartarif: 
Geschäftsführer Goran Ovcar (Mitte) mit seinen Mitarbeitern, von links: Klaus Götz, Wolfgang Hafner, Stephan Grommeck und Erwin Gram.

inpunkto: einfach gut privat versichert
Goran Ovčar bietet First Class-Krankenversicherungen und Karriere-Chancen für Verkaufs-Talente

Einfach gut privat versichert 
– unter diesem Motto ist 
die inpunkto GmbH seit 

Frühjahr 2008 tätig. Ihren Kunden 
bietet das Finanzdienstleistungs-
unternehmen einen transparenten 
und unabhängigen Überblick über 
die Situation im Be-
reich der privaten und 
gesetzlichen Kranken-
versicherung. „Durch 
diesen unabhängigen 
Vergleich von bis zu 
16.000 Tarifmöglich-
keiten schaffen wir 
es, mehr als 75% unserer Anfra-
gen im Preis- Leistungsverhltnis 
deutlich zu optimieren“, erklärt 
Goran Ovčar, der als Geschäfts-
führer der iOC Augsburg GmbH 
eine eigenständige Vertriebsge-
sellschaft der inpunkto leitet. 

Der Aufstieg des gebürtigen 
Lechhausers steht sinnbildlich 
für die Chancen, die sich in einem 
jungen, aufstrebenden Unterneh-
men bieten, das sich in einem der 
wenigen aktuellen Wachstums-
märkte bewegt. 

Denn gerade in der 
jetzigen Zeit geht es 
immer mehr Men-
schen darum, über-
flüssige Kosten durch 
eine Optimierung ihrer 
Krankenversicherung 
einzusparen, was nur 

durch einen professionellen und 
unabhängigen Vergleich mög-
lich wird. Gleichzeitig sorgen die 
ständigen Diskussionen über die 
neusten Gesundheitsreformen für 
weitere Unsicherheit in der Bevöl-
kerung, was den Beratungsbedarf 

noch einmal erhöht. Um diesen 
Beratungsbedarf gezielt an die 
Fachberater weiterzuleiten, arbei-
tet die inpunkto mit Kundenan-
fragen, die überwiegend über das 
Internet generiert werden und den 
jeweiligen Beratern in der Region 
zur Verfügung gestellt 
werden. „Während an-
dere Berater ihre Kun-
den noch akquirieren 
müssen, beraten und 
verkaufen wir bereits“, 
beschreibt Goran Ovčar 
diese deutliche Abkür-
zung der Neukundenakquise für 
sein Team.

Gleichzeitig bildet ein Kom-
petenzcenter die Schnittstelle 
zu allen namhaften Versiche-
rungsunternehmen, um bereits 
vor dem Beratungsgespräch die 

Machbarkeit für inpunkto-Kun-
den abzuklären. „So sind wir der 
Konkurrenz immer einen Schritt 
voraus.“

Aber auch neben der klassi-
schen Verkaufstätigkeit erkannte 
Goran Ovčar sehr schnell die 

Chancen, die sich ihm 
innerhalb der inpunkto 
boten und so begann 
er schon bald seine 
Führungslaufbahn, die 
über ein kleines Team 
bis hin zu einer eigenen 
Niederlassung in Augs-

burg führte. 
Nachdem er auch mit dieser ei-

ne außerordentliche Performance 
an den Tag legte, erreichte er nach 
nur wenigen Monaten die höchste 
Position innerhalb des inpunkto-
Vertriebes: die Beteiligung an 

Kompetenz-
Center als 

Schnittstelle

Sparpotenzial 
von bis zu 
75 Prozent
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Goran Ovcar ist Geschäftsführer der inpunkto-Niederlassung iOC Augsburg GmbH.

inpunkto ist in Augsburg smart in Fahrt mit 
roten Fiat Cinquecento.

einer eigenen Vertriebsgesellschaft, de-
ren Geschäftsführer er gleichzeitig ist! 
Diese Möglichkeit innerhalb einer derart 
kurzen Zeit zu bekommen, ist einmalig in 
Deutschland, blickt er nun zurück auf die 
vergangenen Monate. 

Bei vielen Unternehmen, die vom Auf-
bau einer Firma in der Firma 
sprechen, steht man doch am 
Ende meist als einfacher Han-
delsvertreter da, der mit lee-
ren Händen das Unternehmen 
wieder verlassen muss. „Hier 
wird dieser Aufbau einer ei-
genen Firma wirklich gelebt 
und ich baue mir jeden Tag meine eigene 
Substanz weiter auf, die auch nach ei-
nem Ausscheiden einen bleibenden Wert 
hinterlässt“. sagt Goran Ovčar. Da die 
Menge an Kundenanfragen nach wie vor 
ansteigt, arbeitet Goran Ovčar nun be-
reits daran weiter zu expandieren. „Diese 

Möglichkeiten in einem der stärksten 
Wachstumsmärkte möchte ich auch neuen 
Mitarbeitern aus Augsburg bieten und 
sie auf dem gleichen Weg begleiten, den 
ich bereits gegangen bin – bis hin zum 
Geschäftsführer einer eigenen Vertriebs-
gesellschaft.“ Doch dafür sucht er nur die 

Besten, die mit einer gehöri-
gen Portion Verkaufstalent gut 
ins Augsburger Team passen 
und diesen Weg gemeinsam in 
Schwaben beschreiten wollen. 
„Aus heutiger Sicht würde ich 
alles wieder genau so entschei-
den, wie ich es in den letzten 

Wochen und Monaten entschieden habe“, 
resümiert Goran Ovčar. Eines ist sicher: 
In der Fuggerstadt wird man noch einiges 
von ihm und der inpunkto hören.

Übrigens: Interessierte Ver-
kaufs-Talente können sich unter 
bewerbung@inpunkto24.de melden.

Chance für 
Verkaufs-
Talente

Im Prinz-Karl-Forum sitzt das inpunkto Of-
fice Center für Kunden und Interessenten.
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