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Das fachkundige inpunkto-Team in Augsburg l;ietet elné}I k

LS

ost;.nli)sen, unabhangigen Vergleich von iiber 30 Krankenversicherungen zum Spartarif:

Geschaftsfithrer Goran Ovcar (Mitte) mit seinen Mitarbeitern, von links: Klaus Gotz, Wolfgang Hafner, Stephan Grommeck und Erwin Gram.

Inpunkto: einfach gut p

Goran OvCar bietet First Class-Krankenversicherungen und K

infach gut privat versichert
E— unter diesem Motto ist

die inpunkto GmbH seit
Friihjahr2008 titig. Ihren Kunden
bietet das Finanzdienstleistungs-
unternehmen einen transparenten
und unabhingigen Uberblick iiber
die Situation im Be-
reich der privaten und
gesetzlichen Kranken-
versicherung. ,,Durch
diesen unabhingigen
Vergleich von bis zu
16.000 Tarifmoglich-
keiten schaffen wir
es, mehr als 75% unserer Anfra-
gen im Preis- Leistungsverhltnis
deutlich zu optimieren®, erklirt
Goran Ovcar, der als Geschifts-
fiihrer der iOC Augsburg GmbH
eine eigenstindige Vertriebsge-
sellschaft der inpunkto leitet.

Sparpotenzial
von bis zu
75 Prozent

Der Aufstieg des gebiirtigen
Lechhausers steht sinnbildlich
fiir die Chancen, die sich in einem
jungen, aufstrebenden Unterneh-
men bieten, das sich in einem der
wenigen aktuellen Wachstums-
mirkte bewegt.

Denn gerade in der
jetzigen Zeit geht es
immer mehr Men-
schen darum, iber-
fliissige Kosten durch
eine Optimierung ihrer
Krankenversicherung
einzusparen, was nur
durch einen professionellen und
unabhingigen Vergleich mog-
lich wird. Gleichzeitig sorgen die
stindigen Diskussionen iiber die
neusten Gesundheitsreformen fiir
weitere Unsicherheit in der Bevol-
kerung, was den Beratungsbedarf

noch einmal erhoht. Um diesen
Beratungsbedarf gezielt an die
Fachberater weiterzuleiten, arbei-
tet die inpunkto mit Kundenan-
fragen, die iiberwiegend iiber das
Internet generiert werden und den
jeweiligen Beratern in der Region
zur Verfiigung gestellt
werden. ,Wihrend an-
dere Berater ihre Kun-
den noch akquirieren
miissen, beraten und
verkaufen wir bereits®,
beschreibt Goran Ov¢ar
diese deutliche Abkiir-
zung der Neukundenakquise fiir
sein Team.

Gleichzeitig bildet ein Kom-
petenzcenter die Schnittstelle
zu allen namhaften Versiche-
rungsunternehmen, um bereits
vor dem Beratungsgesprich die

Kompetenz-
Center als
Schnittstelle

Machbarkeit fiir inpunkto-Kun-
den abzukliren. ,,So sind wir der
Konkurrenz immer einen Schritt
voraus.*

Aber auch neben der klassi-
schen Verkaufstétigkeit erkannte
Goran Ovcar sehr schnell die
Chancen, die sich ihm
innerhalb der inpunkto
boten und so begann
er schon bald seine
Fiihrungslaufbahn, die
iiber ein kleines Team
bis hin zu einer eigenen
Niederlassung in Augs-
burg fiihrte.

Nachdem er auch mit dieser ei-
ne auBerordentliche Performance
an den Tag legte, erreichte er nach
nur wenigen Monaten die hochste
Position innerhalb des inpunkto-
Vertriebes: die Beteiligung an




MAN muss pas UNMOGLICHE VERSUCHEN,
um pas MOGLICHE zu EF
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Deutschland
spart sich
gesund

First-Class versichert
zum Spartarif!

inpunkto ist in Augsburg smart in Fahrt mit
roten Fiat Cinquecento.

Im Prinz:
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=5, 3 —
-Karl-Forum sitzt das inpunkto Of-
fice Center fiir Kunden und Interessenten.

arriere-Chancen fiir Verkaufs-Talente

einer eigenen Vertriebsgesellschaft, de-
ren Geschiftsfiihrer er gleichzeitig ist!
Diese Moglichkeit innerhalb einer derart
kurzen Zeit zu bekommen, ist einmalig in
Deutschland, blickt er nun zuriick auf die
vergangenen Monate.

Bei vielen Unternehmen, die vom Auf-
bau einer Firma in der Firma
sprechen, steht man doch am

Moglichkeiten in einem der stidrksten
Wachstumsmirkte mochte ich auch neuen
Mitarbeitern aus Augsburg bieten und
sie auf dem gleichen Weg begleiten, den
ich bereits gegangen bin — bis hin zum
Geschiftsfiihrer einer eigenen Vertriebs-
gesellschaft.” Doch dafiir sucht er nur die

Besten, die mit einer gehori-

gen Portion Verkaufstalent gut

Ende meist als einfacher Han- ChanCe fur ins Augsburger Team passen

delsvertreter da, der mit lee-

und diesen Weg gemeinsam in

ren Hinden das Unternehmen VerkanS' Schwaben beschreiten wollen.

wieder verlassen muss. ,,Hier
wird dieser Aufbau einer ei-
genen Firma wirklich gelebt
und ich baue mir jeden Tag meine eigene
Substanz weiter auf, die auch nach ei-
nem Ausscheiden einen bleibenden Wert
hinterldsst”. sagt Goran Ovcar. Da die
Menge an Kundenanfragen nach wie vor
ansteigt, arbeitet Goran Ovcar nun be-
reits daran weiter zu expandieren. ,,Diese

Talente

»Aus heutiger Sicht wiirde ich
alles wieder genau so entschei-
den, wie ich es in den letzten
Wochen und Monaten entschieden habe*,
resiimiert Goran Ovcar. Eines ist sicher:
In der Fuggerstadt wird man noch einiges
von ihm und der inpunkto horen.
Ubrigens: Interessierte Ver-
kaufs-Talente  konnen  sich  unter
bewerbung @inpunkto24.de melden.

SParen Sie ber |hrer
Krgnkenversichervng

bis zv 4 OOO EUR

pro Jahr *

*Kostenloser unabhangiger
Vergleich von iiber 30 Privaten
Krankenversicherungen.

Mehr als 75% unserer Anfragen
kénnen wir im Preis-Leistungs-
Verhadltnis deutlich optimieren.

Hier geht's zum Sparen!

www.inpunkto24.de
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